
Nasjonalt Program for Leverandørutvikling 
- Innovative offentlege anskaffelser

Korleis ta samfunnsansvar og skaffe framtidas løysingar, Siri Stavang, NHO Sogn og Fjordane



Stavanger kommune
ønsket å samle alle
tekniske systemer i en ny
driftssentral

DRIFTSMELDINGER OG ALARMER

Krevende kunde
Stavanger kommune

Fasilitator
Nasjonalt program for 
leverandørutvikling

Leverandør
F5 IT Consultans Stavanger AS

Når
2011-2014

Gevinstanalyse
9 – 24 mill. NOK 
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Statlige og kommunale
virksomheter kjøper 
varer og tjenester for 
432 milliarder kroner 
hvert år (2013)

Det offentlege er               
ei betydeleg innkjøpsmakt –

må bli den krevjande
kunden, og vere pådrivar for 

å tenkje utvikling og 
innovasjon 



Kor kan vi samhandle smartare?
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Grov skisse over ein tradisjonell innkjøpsprosess

Avklare behov og 

forberede 

anskaffelse

Konkurranse-

gjennomføring
Kontrakts-

oppfølging

Korleis?

Det offentlege inviterar leverandører til å delta på dialogaktiviteter 
ved krevjande innkjøp!
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HIAS - Hedmark interkommunale avfallsselskap har etablert et 
lønnsomt småskalaanlegg som samler opp biogass fra avløpsrenseanlegget. 
Det er unikt i Norge, hvor det eneste lønnsomme til nå har vært store 
biogassanlegg.

GASS

HIAS tjener HIAS sparer
Potensiell effekt på markedet 

ved at andre kan ta i bruk 
denne teknologien

Total gevinst beregnet til

Metangass fra
avløpsanlegget
samles opp og
oppgraderes til
naturgasskvalitet

AVFALL

Natur-
gassen
selges
til AGA

AGA skal fortrinnsvis selge gassen videre
til bruk i busser og andre transportformål, 
eksempelvis postbiler

HIAS satte i 2010 en
målsetting om å redusere
mengden kjøpt strøm med 
50 % innen 2020 målt mot 
2010 og klimanøytral i
2020.



Kva er barrierane i det offentlege? Kvifor utnytter vi ikkje
muligheitene?

 Lite fokus på innovasjon 

 Manglar leiarforankring

 Manglar kunnskap 

 Frykt for å ta risiko og for å gjere feil

 Manglande samordning og koordinering 

… og på Leverandørsida: 

 Behov for auka kunnskap - korleis selje til det offentlege

 Lite samarbeid og erfaringsutveksling mellom lokale leverandørar? 

 Lav innovasjonskultur i enkelte miljø?
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Skal vår region vere med i teten? 

 Byggebransjen og byggrelatert industri i vår region ligg godt over 
landsgjennomsnittet når det gjeld arbeidsplassar

 Vi har mange bedrifter som innan ulike område av bygg har spanande
innovative løysingar som t.d. gjev godt inneklima og er energieffektive

 Det offentlege skal gjere store investeringar i nybygg og renovasjon 
dei neste åra
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 Med desse fortrinna meiner vi at vår region no har 

muligheit til å posisjonere seg!



Dette fordrar at:

 Det offentlege set innovative anskaffelser på dagsorden

 Leverandørar er pådrivarar for samhandling og nytenkning

 Auke kompetanse om innovative offentlege innkjøp

 Jobbe fram gode referanse- prosjekt (IFU/OFU- kontraktar, FoU-
prosjekt?)

 Ta samfunnsansvar - ta del i innovative offentlege innkjøp 
og bidra til å skaffe framtidas miljøløysingar! 

8



9

MER INFORMASJON

www.leverandorutvikling.no

www.anskaffelser.no

www.innovasjonnorge.no

www.nho.no/sognogfjordane

Ta kontakt

Siri L. Stavang
Tlf.: 980 31 949

Marit Gjerstad
Tlf.: 936 63 860
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